
IGLOO DIAGNOSTIK-BERATER ALS HANDELSVERTRETER (M/W/D)
für die Metropolregionen Berlin, Hamburg, Rhein-Ruhr, Rhein-Main, Stuttgart und München.

Die goodscare GmbH mit Sitz in der Hamburger HafenCity ist ein Vorreiter für innovative Gesundheits- und präventive Selfcare-
Lösungen in den Bereichen Hygiene, Healthcare und Diagnostik. Im Mittelpunkt unserer Business Unit gc diagnostics steht das
Igloo – ein smartes Point-of-Care-Testing (POCT) Diagnostikgerät der nächsten Generation zur digitalen Auswertung von
Schnelltests innerhalb von maximal 15 Minuten in Arztpraxen, Apotheken und weiteren Gesundheitseinrichtungen. 

Für unser dynamisches Wachstum im deutschen Gesundheitsmarkt suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt:

Deine Verantwortung & Aufgaben

Aktive Identifikation, Ansprache und Gewinnung neuer
B2B-Kunden mit Schwerpunkt auf Ärzte, Apotheken,
Heil-praktiker sowie Präventionsanbietern in den
Bereichen Fitness, Wellness & Beauty

Vorstellung, Demonstration und Erläuterung des Igloo-
Diagnostiksystems sowie der zugehörigen Schnelltests

Aufbau und Pflege nachhaltiger Kundenbeziehungen im
jeweiligen Vertriebsgebiet

Erfassung, Dokumentation und Weiterleitung
qualifizierter Entscheider-Leads

Vermittlung von Kauf- und Mietverträgen für das Igloo-
Diagnostiksystem

Begleitung von Neukunden bei der erfolgreichen
Einführung und Anwendung des Igloos

Unterstützung bei Gesundheitstagen, Schulungen und
weiteren Serviceeinsätzen

Hohe Eigenmotivation sowie selbstständige und
strukturierte Arbeitsweise

Verhandlungsgeschick und ausgeprägte Kunden-
orientierung

Reisebereitschaft innerhalb des jeweiligen Vertriebs-
gebiets

 
Idealerweise mit Qualifikation als Medizinprodukteberater
und Berechtigung zur Durchführung kapillarer Blutproben 

Enter the next level of
Point-of-Care Diagnostics

Wir bieten dir 

Eine abwechslungsreiche Tätigkeit mit hoher Eigen-
verantwortung

Ein attraktives und leistungsorientiertes Vergütungs-
modell

Umfassende Produktschulungen und kontinuierliche
Unterstützung

Zugang zu innovativen Diagnostiklösungen mit starkem
Wachstumspotenzial

Kurze Entscheidungswege und direkte Zusammenarbeit
mit dem Management

Langfristige Perspektive in einem dynamischen und
innovativen Unternehmen

+49 (0)40 3680 7499 0Am Sandtorkai 62, 20457 Hamburg

Du möchtest die Zukunft der Point-of-Care-Diagnostik von goodscare aktiv mitgestalten? Dann freuen wir uns auf
deine Bewerbung.

Dein Profil

Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb, idealerweise in
der Gesundheitswirtschaft oder im Medizintechnik-
Umfeld

Erfahrung in der Beratung und Betreuung von B2B-
Kunden

Bestehendes Netzwerk zu Ärzten, Apotheken und
Heilpraktikern sind vorteilhaft

Ausgeprägte Kommunikations- und Präsentationsstärke


